
2024年度　彦愛犬地区商工会　創業セミナーカリキュラム

第1回
8月23日
（金）

経営
★オリエンテーション
☆創業の志
・私たちの経営環境を知る
・3C分析から自社の勝ちどころを
　見つける

第6回
10月4日
（金）

販路
☆小規模事業者（創業者）の
　　マーケティング戦略　〜その2〜
・事業者としてのホンモノ力を知る
・選択と集中による事業計画の具体化

第2回
8月30日
（金）

経営
☆ビジネスモデル
・経営の全体像を掴む
・事業計画策定のための基本的な考え方　
　を学ぶ

第7回
10月11日
（金）

経営
販路

☆上手くいく戦略的な打ち手の見つけ方
（SWOT & クロスSWOT）
・外部環境の変化を上手く利用する
・内部環境（強み）の活かし方を知る

第3回
9月13日
（金）

人材

☆周囲を巻き込み大きな力を生む組織　　
　づくり
・経営の実行力を高めるためのチーム
　づくりを学ぶ
・自社のビジネスを実行していくため
　の関係者を考える

第8回
10月18日
（金）

経営
販路

☆地域密着で勝ち残るための地域戦略
・地域の分析の仕方、攻め方を学ぶ
・大手事業者との競争に巻き込まれない
　自社のポジションを考える

第4回
9月20日
（金）

財務

☆どんな時でもしっかりと収益を確保
　する『会計』
・資金調達・創業融資について学ぼう
（日本政策金融公庫）
・事業に欠かせない資金の動きを知る
・収益確保のためのMQ会計を使い
　こなす

第9回
10月25日
（金）

経営
人材

☆事業を成功に導くためのビジョン
・事業を成功に導くためのビジョンを知る
・自社のミッション・ビジョン・バリュー　
　を言語化する

第5回
9月27日
（金）

販路

☆小規模事業者（創業者）の
　　マーケティング戦略　〜その1〜
・小さいことを魅力に変える基本の
　考え方
・数字で見る
「小規模を強みに変える」ポイント

第10回
11月1日
（金）

総括

☆ビジネスプランの発表会
・あなたの第一歩を踏み出すビジネス
　プランを発表
・全体発表を行い、フィードバックを
　貰おう

11月17日（日） 個別相談会【申込者への個別相談会】

　直接的に経営に参加させて頂く経営コンサルティングや
幹部研修、従業員研修のみならず、間接的なご支援として
経営者が学べる場『ミナト経営塾』を継続的に主催。
　いろいろな側面から地域を盛り上げられるよう取り組ん
でいる。

【講師プロフィール】

 ミナト経営株式会社  代表取締役
 
中小企業診断士 田内　孝宜氏


